Checklist : De I'ldée a la Commercialisation de votre
Produit

Phase 1 : Idéation et Validation

* Identifier le probleme spécifique que votre produit résout.

» Analyser la concurrence et les solutions alternatives existantes.
« Définir la proposition de valeur unique (USP).

* Réaliser une étude de marché auprées de votre cible potentielle.

* Valider la viabilité économique du projet.

Phase 2 : Conception et Prototypage

» Rédiger le cahier des charges technique détaillé.

» Concevoir un prototype fonctionnel (MVP - Produit Minimum Viable).
» Réaliser des tests utilisateurs pour recueillir des feedbacks.

* Ajuster le design et les fonctionnalités selon les retours obtenus.

* Finaliser les spécifications techniques pour la production.

Phase 3 : Production et Logistique

 Sélectionner et auditer les fournisseurs ou partenaires de fabrication.
* Valider la qualité des matériaux et des échantillons finaux.

+ Définir les processus de fabrication et les délais de production.

* Organiser la chaine logistique (stockage, emballage, expédition).

* Mettre en place un contr6le qualité rigoureux.

Phase 4 : Stratégie Marketing et Lancement

« Définir la stratégie de prix (pricing) et les marges.

* Créer l'identité visuelle, le nom et le packaging du produit.

* Préparer les supports de communication (site web, réseaux sociaux, fiches produits).
* Planifier la campagne de lancement et choisir les canaux de vente.

» Former I'équipe de vente ou le service client.

Phase 5 : Suivi et Optimisation



» Mettre en place des indicateurs de performance (KPIs) de vente.
* Collecter et analyser les avis clients aprés le lancement.

* Ajuster la stratégie marketing en fonction des résultats.

* Planifier les futures itérations ou évolutions du produit.

* Assurer le suivi du service aprés-vente et la fidélisation.



